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¢Cuales es el ADN de EDF Solar?

Nuestra filosofia de trabajo sigue siendo la misma
que cuando empezamos hace 11 anos, basdndo-
se en los principios de: compromiso, integridad,
constancia, aprendizaje continuo, adaptabilidad,
responsabilidad social, transparencia, honesti-
dad, mdxima calidad e innovacion.

¢Qué les movié a apostar por las instalacio-
nes de energia solar fotovoltaica para el au-
toconsumo industrial y cuales son sus prin-
cipales ventajas?

Apostamos por las energias renovables, princi-
palmente por dos motivos: el excesivo coste final
de la energia para ¢l consumidor y la necesidad
imperante de luchar contra el cambio climdtico.
En el afio 2011, cuando ¢jecutamos nuestra pri-
mera instalacion, el autoconsumo en Espaia no
cramds que una quimera.

El excesivo coste energético originado por el oli-
gopolio de las companias eléctricas ha convertido
la cuestion energética en un factor clave para la
rentabilidad de una empresa. La energia solar
fotovoltaica es ya una inversion necesaria para
cualquier empresa que busque reducir y mante-
ner bajo control su coste energético, al permitirle
obtener un ahorro econdmico durante, como mi-
nimo, 25 afios, garantizandole un precio estable
de la energia (al no depender de las variaciones
de precio constantes de las compaiiias eléctricas).
Las empresas estdn cada vez mds concienciadas en
reducir sus consumos energéticos como elemen-
to clave en su desarrollo, por lo que es necesario
apostar por recursos limpios ¢ inagotables como
la fotovoltaica, que por su rentabilidad econdmica
la convierte en una inversion atractiva.

¢Cual es el periodo medio de amortizacion?
La reduccion de costes energéticos producida
por una planta fotovoltaica dependera del tipo de
instalacion y de los consumos de la empresa. El
porcentaje de ahorro oscila entre €1 20% y ¢l 60%
en promedio, dependiendo de la actividad de la
empresa, y el plazo de amortizacion entre 5y 6
aios. La empresa comienza a consumir la energia
que produce su planta fotovoltaica desde el minu-
to uno de la puesta en marcha, por lo que laamor-
tizacion y reduccion del gasto son inmediatos.

¢Cuales son los proyectos mas relevantes

que han realizado en estos 11 afos?

Es complicado elegir, después de haber ejecu-

tado més de 1.000 proyectos de fotovoltaica,

pero creemos que los mas relevantes han sido

los siguientes:

e La construccion del parque solar mds grande
de Latino América en Cauchari, en la provin-

EDF Solar, compania lider en Espana en instalaciones de energia solar
fotovoltaica para autoconsumo industrial, ofrece servicios integrales de
ingenieria que contemplan desde el estudio de viabilidad inicial, hasta
el desarrollo del proyecto de ingenieria, construccion, instalacion,
promocion, explotacion y mantenimiento de implantaciones de
eficiencia energética. Con una trayectoria de mas de 11 anos y

mas de 1000 proyectos ejecutados, la firma se ha consolidado

como referente en el autoconsumo fotovoltaico como alternativa
energética limpia, verde, sostenible, viable y de méaxima rentabilidad,
consiguiendo ahorros en costes para sus clientes de hasta un 60%.

cia de Jujuy (Argentina). A través de nuestro
partner de negocio, Sigma Energy Consulting,
participamos como directores técnicos en este
proyecto: 950.000 paneles solares fotovoltai-
cos de nueva generacion extendidos a lo largo
de 600 hectdreas de terreno, a mds de 4.000
metros sobre el nivel del mar.

La mayor instalacion de autoconsumo aislado,
con mas de 1Mw de acumulacién, para una em-
presadel sector agricola en Murcia. Instalamos
una cubierta solar de 200 kWp compuesta por
600 pancles solares fotovoltaicos de nueva ge-
neracion que le ha permitido aislarse al 100%
delared cléctrica.

En su momento desarrollamos el primer siste-
ma de energia solar fotovoltaica para autocon-
sumo industrial en Espaiia, para la empresa
gallega Avicola Lago.

La mayor instalacion industrial aislada de la
red, con 1 mw de potencia instalada sin cone-
xion a la red eléctrica, en Madrid.

¢Cudles son sus principales lineas de negocio?
Basicamente, son cuatro:

En primer lugar, el Autoconsumo industrial,
nuestro eje de negocio, que venimos realizando
desde hace 8 afios.

En segundo lugar, el desarrollo de puntos de car-
ga basados en energia fotovoltaica para vehiculos
cléctricos, que venimos instalando desde hace 2
anos en gasolineras de todo ¢l territorio nacional,
ayudandoles a posicionarse en el sector evitando
laintrusion de otras empresas que quieren mono-
polizar el mercado. La demanda es cada vez mayor
ysonmas las empresas que incluyen este servicio
dentro de su cartera de productos.

En tercer lugar, el desarrollo de parques fotovoltai-
cos, sumando hasta ¢l momento unos 200MW en
ejecucion. Esta division de negocio estard enfoca-
daalarealizacion de PPA (Power Purchase Agree-
ment) para clientes y en ella centraremos gran par-
te de nuestro plan de negocio a corto plazo.

Por 1ltimo, el Autoconsumo Doméstico, tanto
en viviendas unifamiliares como en comunida-

des de vecinos, unalinea de negocio importante,
pero creemos que no serd la de mayor desarrollo
en el corto plazo.

¢Cual es el perfil de clientes y los sectores
estratégicos a los que se dirigen?

Cualquier tipo de empresa, de cualquier sector,
que realice un uso intensivo de energfa y dispon-
gade superficie donde instalar paneles solares fo-
tovoluicos, puede reducir de manera importante
su factura energética con nuestras soluciones de
autoconsumo industrial, dando estabilidad a sus
costes energéticos de una manera cficaz, facil-
mente gestionable y previsible.

¢Qué significado dan al enfoque al cliente?
El cliente es nuestra prioridad y el elemento clave
que mueve todas y cada una de nuestras acciones.
Nos centramos en cubrir sus necesidades y ofre-
cerle lasolucion energética que mejor se adapte al
perfil de consumo de su negocio.

¢Cuales son sus proyectos de futuro dirigi-
dos las pymes?

Las pymes son nuestro principal cliente, al ser
las que mds sufren por las fluctuaciones del pre-
cio de la energfa en el mercado. En ocasiones, su
rentabilidad se pone en peligro cuando el coste
energético se dispara. Por ello nuestros proyectos
de futuro van enfocados a incrementar la compe-
titividad en el mercado de este tipo de empresas,
realizando instalaciones fotovoltaicas cada vez
mds competitivas que permitan estabilizar sus
costes energéticos en menor plazo y aumentar su
porcentaje de ahorro.

¢Cudl ha sido la estrategia de crecimiento de
EDF Solar en nuestro pais y cual es su estruc-
tura actual?

EDF Solar nace en el 2008 como una ingenieria
local de proyectos fotovoltaicos. En su momento
apostamos por ¢l autoconsumo enfocado a las
empresas de nuestra comunidad auténoma y
hemos crecido exponencialmente a lo largo de
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estos dltimos anos, contando en la actualidad
con 11 delegaciones por todo el territorio na-
cional, con mds de 200 profesionales trabajando
€n nuestros proyectos.

Hemos sabido aprovechar ¢l nicho de mercado,
identificar las necesidades del cliente y darles una
solucion concreta, realizando alianzas estratégi-
cas y sobre todo, especializandonos en energfa
solar fotovoltaica, posiciondndonos como la em-
presa lider a nivel nacional en el sector.

¢Cudl es el perfil de los profesionales de EDF
Solar?

EDF Solar esta formado por un equipo de mds
de 200 profesionales con perfiles técnicos muy
diversos: ingenieros de todas las especialidades
(eléctricos, mecanicos, industriales, de minas...),
quimicos, economistas, administrativos, depar-
tamento juridico, medios de comunicacion y
marketing, etc. En cuanto al perfil humano, valo-
ramos principalmente la actitud, el compromiso,
el trabajo en equipo y la capacidad de adaptarse
rapidamente a los cambios.

¢Coémo valoran el momento actual del sec-
tor de autoconsumo energético en nuestro
pais?

El Real Decreto Ley 15/2018, ha incorporado
mejoras en favor del desarrollo del autoconsumo
fotovoltaico en Espana, lo cual favorece que se
apueste por las energias renovables en esta tran-
sicion ecoldgica. Este cambio ha originado un
aire [resco en todo lo relacionado con las ener-
gias renovables, pero de manera mds pronuncia-
da con la fotovoltaica, debido a su estabilidad,
reduccion de costes y facilidad de instalacion y
mantenimiento.

El nuevo RD facilita la transicion a un nuevo mo-
delo energético més distribuido, eficiente y al al-
cance de cualquier ciudadano, donde la figura del
consumidor pasivo dejara de serlo predominante.
Se muestra un nuevo escenario en ¢l que el con-
sumidor serd, a su vez, generador y gestor de su
energia, creando una red mds eficiente por la in-
teractividad entre las diferentes plantas de gene-
racion. No podemos olvidar el ejemplo de Alema-
nia, que con menos horas de sol, cuenta con mas
de 1.000.000 de instalaciones de autoconsumo.
Desde EDF Solar valoramos positivamente el mo-
mento actual. Sabemos que no es perfecto, jpero
al menos estd bien regulado!

¢Como prevé que sera el futuro modelo ener-
gético en nuestro pais?

El cambio de modelo energético hallegado tarde
anuestro pais por unas politicas energéticas de-
ficientes, cortoplacistas y, sobre todo, por la fal-
ta de conocimiento y prejuicios sobre las reno-
vables, que provocaron afios de paralizacion del
sector. Todo ello hace que la tasa de crecimiento
de renovables en Espafia sea disruptiva en com-
paracion con otros paises debido, sobre todo, a
las trabas administrativas y politicas. También
es cierto que la situacion y las previsiones que
manejamos no son objetivas, pues creemos que
la implantacion del vehiculo elécetrico y la reper-
cusion del internet de las cosas serd mayor y mds
rapido de lo esperado, con lo que, con mucha
probabilidad, las proyecciones del sector serdn
incluso conservadoras.
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