EDF Solar ultima dos nuevas vias
de negocio antes de su salida al MAB

FOTOVOLTAICA DE AUTOCONSUMO/ Financiara instalaciones mediante contrato de compra acordado con
una inversion inicial de 17 millones de euros. Este afio prevé doblar su facturacion con 12 millones.

Abeta Chas. Vigo

Energia, Innovacion y Desa-
rrollo Fotovoltaico (EDF So-
lar) prepara su salida al Mer-
cado Alternativo Bursatil
(MAB) para dentro de un afio.
Antes, la compafiia ponteve-
dresa fundada en 2009 por
Fernando Romero Martinez,
principal accionista, desarro-
llara nuevas férmulas de fi-
nanciacion y explotacion de
instalaciones fotovoltaicas de
autoconsumo.

La que ya ha iniciado es
mediante contrato a largo pla-
zo para la venta directa de
energia a un precio acordado
(PPA, Power Purchase Agre-
ement). “Ya hemos desarro-
llado los tres primeros par-
ques de entre 7 y 10 megava-
tios (MW) en Espafla —en
Andalucia, Toledo y Zara-
go-a- con esta formula”, ex-
plica Romero. La inversion
prevista con esta modalidad
para una primera fase es de 17
millones de euros. “Seguire-
mos creciendo a través de un
vehiculo de inversion para
llegar alos 70 u 80 millones de
euros y desarrollar 100 MW”,
explica. La compaiifa mantie-
ne negociaciones con dos
bancos de inversion para la fi-
nanciaciéon mediante esta
modalidad de las instalacio-
nes fotovoltaicas de autocon-
sumo.

La otra modalidad que
abordard es mediante contra-
to EPC (Engineering, Procu-

Lleva un aiio récord
con 133 obras y tiene
en cartera la mayor
de autoconsumo

de Europa

rement and Construction),
por el que la compariia asume
el riesgo de construccion y el
operativo, al tiempo que ga-
rantiza unos ahorros energé-
ticos que seran compartidos a
largo plazo. “Con estas dos
nuevas lineas de negocio, la
empresa tendra mas valor,
por eso queremos tenerlas
desarrolladas antes de salir al
MAB, algo que planeamos pa-
ra finales del proximo afio”,
sefala Fernando Romero.

Crecimiento

Energia, Innovacion y Desa-
rrollo Fotovoltaico ha inicia-
doun proceso de auditoria in-
ternay de busqueda de asesor
registrado mientras experi-
menta un fuerte crecimiento.
A cierre de 2017 facturara 12
millones de euros. Si sus pre-
visiones se cumplen, supon-
dra multiplicar por mas de
dos el volumen de negocio del
afio pasado (5 millones de eu-
ros). “Este afio 2017 llevamos
un récord de ejecucion, con
133 obras”, asegura.

En sus ocho afios de activi-
dad ha levantado mas de 600
instalaciones fotovoltaicas de
autoconsumo en Espaiia,

Fernando Romero Martinez, socio y director de EDF Solar.

concentradas en un 60% en la
comunidad gallega. En carte-
ra tiene la ejecucion “de la
mayor instalaciéon de auto-
consumo de Europa, con 1,3
megavatios”. Sera para una
planta de nueva construccion
de una empresa del metal en
Galicia, con prevision de eje-
cucién el préoximo afio, en
cuanto obtengan las licencias.
Para el proximo 2018 ha pre-
supuestado un crecimiento
del 25% en facturacion (se si-
tuaria en los 15 millones de
euros).

En el mercado internacio-

nal también tiene experien-
cia, con proyectos en Italia,
India, Rumania o Reino Uni-
do. El ultimo trabajo ganado
hasido la direccion técnica de
una instalacién de 300 MW
en Argentina, en la que traba-
jaun equipo de seis personas.

Su crecimiento en Espafia
se esta produciendo sobre to-
do en Navarra y Catalufia. En
esta tltima comunidad ha es-
tablecido una alianza paraim-
pulsar al division de consumo
doméstico, con una prevision
de entre 400y 500 hogares al
afio. “Ya iniciamos las quince

Impulsa las
instalaciones

de autoconsumo
en hogar con una
alianza en Catalufia

primeras en una fase de prue-
ba”, dice el director general,
que defiendela “rentabilidad”
de las instalaciones, con un
coste medio de entre 0,90
céntimos y un euro por vatio,
un plazo de amortizacion de
cinco a seis afos e instalacio-
nes con unavida util de al me-
nos 25.

Bajada de precios
EDF Solar, que naci6 en plena
crisis “optimizando produc-
to”, continuara el proximo
afio con su estrategia de redu-
cir precios “independiente-
mente de lanormativa, porque
el “impuesto al sol” no es un
impedimento para una insta-
lacion de autoconsumo”, afir-
ma Fernando Romero, que
defiende que los precios de-
ben adaptarse para “poder ha-
cer 500 obras al afio y no dos”.
El directivo sefiala que la
compania “sera la punta de
lanza en la democratizacion
del autoconsumo energético,
porque no puede ser un sector
de oportunidad”. Augura la li-
beralizacion de la generacion
energética y reclama que se
aplique en Espafia la normati-
vaeuropea.



